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MMoodduullee  44  ––  ÉÉccoonnoommiiee  eexxppéérr iimmeennttaallee  eett   tthhééoorr iiee  ddeess  jjeeuuxx  
 
 
Code module : A2D2/TC24 
 

Nombre de crédits : 2 ECTS 
 

Responsable : Marc WILLINGER  
 

Dates : Octobre-Novembre 2009 
 
 
Objectifs du module  :  
 

L’économie expérimentale représente une des avancées méthodologiques essentielles des dernières années en 
sciences économiques. L’objectif du cours est de présenter aux étudiants les apports principaux de la méthode 
pour l’analyse des comportements des agents. On s’intéressera principalement aux interactions entre ces agents, 
en référence au cadre conceptuel de la théorie des jeux. 
 

 

Description résumée du module  :   
 

The course covers several important topics in experimental economics, with a special emphasis on social 
interactions. The course starts with a presentation of the main findings for experimental market interactions under 
various institutions : double auction, posted offers, auction markets and bargaining (chap. 2 – 4). Key experimental 
findings for non-market interactions linked to social dilemma games are discussed in chap. 5. Chap. 6 and 7 
discuss experimental issues with respect to interactions under limited information and asymmetric information. 
Finally, anomalies observed in experiments on individual choice are presented in chap. 8. Methodological aspects 
will be introduced throughout the course. An extended list of references is provided. Suggested readings are given 
chapter by chapter. Several handbooks might be useful depending on the topic (see reference list). 
 
 
Compétences  :  
 

� Utilisation autonome des méthodes présentées dans le module 
� Choix de la méthode la plus adaptée à une question de recherche 
� Aptitude à fournir d’autres explications de comportements industriels atypiques. 

Programme  : 

DATES CONTENU INTERVENANTS 

Séance 1  Introduction 

Séance 2 

Market experiments 
Double-auction markets 
Posted-offers markets 
Asset markets 

Séance 3 
Auctions experiments 

 Private value auctions 
Common value auctions 

Séance 4 
Bargaining experiments 

Ultimatum bargaining 
Multi-stage bargaining 

Séance 5 

Social dilemma games 
Cooperation and free-riding 
Collective incentives 
Trust games 

Séance 6 
Expectations and coordination 

Guessing games 
Cobweb markets 

Séance 7 
Asymmetric information 

Principal-agent experiments 
 Information cascades and social learning 

Séance 8 

Individual choice experiments 
Risk and lottery choice 
Uncertainty 

 Time preference and discounting 

Séance 9 Neuroeconomics 

M. WILLINGER 
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Méthodes pédagogiques  :  
 

Cours magistral, travail bibliographique 
 
 
Mode d’évaluation  : 
 

Examen en salle 
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